“电商赋能 乡村振兴”—土城子乡
电商直播带货技能培训班招生简章
乡村振兴，电商助农。为更好地服务奈曼旗电商产业及农业发展，发掘和培养更多电商人才积极参与奈曼数字经济的建设，进一步发挥互联网在乡村振兴中的优势，促进农产品上行，从而更好地助力本地农产业和农产品销售，为此举办“电商赋能 乡村振兴”—土城子乡政府电商直播带货技能培训班。有关事宜如下：
一、主办单位
奈曼旗农牧科技局（乡村振兴局）
奈曼旗区域经济合作与金融服务局
二、承办单位
土城子乡政府
奈曼旗融媒体中心
[bookmark: _GoBack]奈曼旗宏远职业培训学校
三、培训对象
条件不限，有志于从事电商直播行业的人员均可报名参加。
四、培训时间
培训时间为5天。
5、 培训地点：土城子乡政府大会议室
6、 报名时间
从即日起可报名，截止时间为6月16日。
七、联系人
土城子乡政府：孙虎，电话：17684750061
八、培训班授课内容
	第一天
	上午
	第一节：定位
分享第一期学员的成长经历，用实际案例说明学员拿到的结果。明确每天的课程内容，给每个学员确定五天后的收获和目标。
1、直播的变现形式：三农产品、同城团购（小时达）、撸音浪、知识分享、聊天
2、短视频变现形式：记录日常、短视频带货、技术内容分享

	
	下午
	第二节：分组
大家共同上课，跟进自己的定位进行分组来完成自己的课后作业。一部分人学习直播：每五个人一组，组长负责监督跟进作业进度；一部分人学习短视频：每五个人一组，组长负责监督跟进作业进度。

	
	作业
	直播组：学会开播、关播。抖音和快手分别学习，练熟了，后台统计每个人练习十遍以上
短视频组：学会发布视频。抖音和快手分别学习，每个人成功发布九条简单作品

	第二天
	上午
	第三节：抖音和快手变现的底层逻辑
目前市面上的五花八门的课程太多，造成出入行业容易跑偏，今天明确抖音和快手变现的真正底层逻辑到底是什么？怎么使用AI人工智能来辅助完成直播和短视频工作

	
	下午
	第四节：直播和短视频的画面设计
跟进自己内容设计合适的画面。
案例：三农产品画面、农资画面、牛羊肉画面、文旅画面、记录日常画面

	
	作业
	直播组：跟进自己想播的内容设计合适的画面，开播45分钟，带货主播挂货
短视频组：跟进自己想拍的内容设计合适的画面，拍3条短视频，挂货

	第三天
	上午
	第五节：盈利转账号方案设计
一个普通的内容，怎么设计盈利路径，怎么通过直播一步步实现盈利；怎么通过短视频一步步实现盈利。

	
	下午
	第六节：在学员中选出几个重点素材作为案例复盘
直播案例复盘：音浪（下单率）、新增、停留、互动
短视频案例复盘：投稿数、完播率、播放量、互动、新增

	
	作业
	直播组：优化自己的直播内容和画面，提升自己的话术技巧，开播45分钟，带货主播挂货
短视频组：优化拍摄画面和内容，拍3条作品，挂货

	第四天
	上午
	优秀主播的话术技巧：
怎么把我们平时聊天的话术内容，变成能够通过抖音和快手变现的内容，这中间到底有大的区别，怎么设计变现路径

	
	下午
	第七节：优秀主播的话术技巧
怎么把我们平时聊天的话术内容，变成能够通过抖音和快手变现的内容，这中间到底有大的区别，怎么设计变现路径
第八节：在学员中选出几个重点素材作为案例复盘
直播案例复盘：音浪（下单率）、新增、停留、互动
短视频案例复盘：投稿数、完播率、播放量、互动、新增

	
	作业
	直播组：优化自己的直播话术，套用直播技巧，开播45分钟，带货主播挂货
短视频组：优化拍摄画面和内容，拍3条作品，挂货

	第五天
	上午
	第九节：直播和短视频的复盘逻辑
复盘，是直播或者短视频的中最重要的一个环节，也是快速提升自己的手段

	
	下午
	第十节：结业班会
展示学员成绩，向学员明确跟随宏远技术学校共同进步，深入学习交流的机会方向，未来电商成为生活中必不可少的一项技能。

	通过五天培训，达到的目标：直播学员学会直播并且能有点出货成绩；短视频学员能够独立完成拍摄工作。


九、培训学员要求
1.按时到达培训场所，不迟到不早退，严格遵守培训时间，不随意请假旷课。
2.本次培训班课程全程免费，食宿自理。
3.上课期间，不得擅自离开培训场所。
4.课堂上保持安静，不得吸烟、嘈杂有损他人学习的行为。
5.上课前，每名学员每天签到才能上课培训，每天上午、下午签到各一次。
6.学习期间不饮酒，注意交通安全、人身安全等。
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